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Vor ein paar Jahren gab es eine
groBe Steuerfahndungswelle bei Fri-
seurunternchmen, die das ComCash
EDV-Programm fiir die Kassenfiihrung
verwendeten. Viele Steuerfestsetzungs-
und auch Steuerstrafverfahren sind bis

heute noch nicht abgeschlossen. Da war
die Uberlegung mancher Friseurunter-
nehmer nicht abwegig, den Computer
fiir die Kassenfiihrung im Salon abzu-
schaffen oder erst gar nicht anzuschal-
fen. Es dimmerte die Erkenntnis, dass
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das, was einmal im Computer drin ist,
kaum wieder ,spurlos® rauszukriegen
ist. Friseure mit Kassenschublade oder
einfacher Registrierkasse lachten sich
ins Fiustchen oder taten so, als wenn
die ganze Affiire sie nichts anginge. |

¢
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WJetzt vergeht vielen das Lachen®, sagt
Dieter Schneider, Branchenexperte und
Herausgeber der Marktliicke™. Die Fi-
nanzbehirden machen aktuell bei ganz

normalen Steuerpriifungen mobil bei
Friseurunternehmen, die kein Compu-
terkassensystem einsetzen. Die Ober-
finanzdirektion Hannover schreibt un-
verbliimt, dass bei allen Branchen mit
iiberwiegendem Bargeschiift an End-
verbraucher eine Umsatzverprobung
notwendig ist, auch wenn die Buch-
haltung formal in Ordnung ist. Fiihrt
die  Nachkalkulation® des Priifers zu
einem deutlich hiheren Umsatz als de-
klariert, wird die Buchhaltung verwor-
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fen und eine bestimmie Umsatzsum-
me zunichst fiir den Priifungszeitraum
von drei Jahren geschiitzt. Das gepriifte
Friseurunternehmen muss dann nach-
weisen, dass die Umsatzschiitzung des
Priifers unzutreffend ist.

FINANZAMT PRUFT

In Niedersachsen setzt fiir diese Art
der Priifung die Finanzverwaltung fé-
chendeckend ein EDV-Programm ein.
Das wird mit Daten aus zweierlei Quel-
len gefiittert:
> Aus allen Einkaufsrechnungen in der
Buchhaltung werden die Kabinett-
produkte mengenmiBig erfasst.
> Mit zwei umfangreichen Fragebogen
(insg. 13 Seiten) werden dann vor Ort
weitere Daten ermittelt, die es er-
moglichen sollen, einerseits die Zahl
der durchgefithrten Dienstleistun-
gen (z.B. Farbbehandlungen) zu er-
mitteln und andererseits den Durch-
schnittspreis pro Bedienungsart (mit
Hilfe von Preislisten).
Das eine mit dem anderen multipliziert
ergibt dann den ,Soll-Umsatz®, der
dem in der Umsatzsteuermeldung de-
klarierten ,Ist-Umsatz® gegeniiber ge-
stellt wird. Aus der Differenz ergeben
sich dann in der Regel umfangreiche
Steuernachforderungen nicht nur bei
der Umsatzsteuer, sondern auch bei der
Einkommens- und der Gewerbesteuer.
Das geht dann fast immer um fiinf-
bis sechsstellige Betrige und deshalb
droht auch ein Steuerstrafverfahren.

TUCKEN IM DETAIL

Auch auBerhalb von Niedersachsen
mehren sich die Priifungen, bei denen
auch ohne Computereinsatz dhnlich
vorgegangen wird. In einem konkreten
Fall machte es sich der Priifer ganz ein-
fach. Er stellte fest: Der Wareneinsatz
betrigt 14 Prozent vom Umsatz, das
sind mindestens vier Prozent(-punkte)
zu viel. Vier Prozent von 300.000 sind
12.000 Euro. Da fehlen 120.000 Euro
Umsatz. Wenn das nicht etwa so (leicht
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verfremdetl) passiert wiire, wiirde es
keiner glauben! Mit umfangreichen Ge-
genrechnungen ist jetzt der Friseurun-
ternehmer dabei, die ,Schiitzung” des
Priifers zu widerlegen.

Er war reif fiir die Priifung aus Sicht
des Finanzamtes, aber war er reifl [iir
diese Art der Priifung aus seiner Sicht?
Die Antwort ist leider: Er war es nicht!

Welche Fehler wurden schon im Vorfeld

gemacht?
> Es wurde Verkaufs- und Dienstleis-
tungsumsatz in der Buchhaltung

nicht getrennt, weil der Chef und sein
Steuerberater meinten, dass das we-
gen seiner geringen Verkaufsumsiit-
ze nicht nétig sei. Das konnte mit ei-
nigem Aufwand ,geheilt" werden, der
Wareneinsatz fiir Dienstleistungen
lag aber immer noch bei zwoll Pro-
zent. Es ging also .nur noch® um ei-
ne Differenz von 60.000 Euro Umsatz
pro Jahr.

> Es wurde nicht erfasst, was an Ware
fiir Trainingszwecke verwendet wird.
Der Unternehmer schiitzte, dass das
mindestens 2.000 Euro/Jahr gewesen
sein miissen. Der Priifer war nur be-
reit, 500 Euro ,anzuerkennen®,

> Dann gab der Friseur an. dass die
Mitarbeiter sich gegenseitig die
Haare machen und die verbrauchte
Ware auch zu keinem Umsatz fiihrt.
Da sagte der Priifer, dass solle er
ganz schnell vergessen, denn das sei
ein geldwerter Vorteil, der lohnsteu-
erpflichtig wiire.

> Wenn das Unternehmen in der Be-
triebsordnung als Anhang zum Ar-
beitsvertrag eindeutig festgelegt hiit-
te, dass gegenseitiges Behandeln nur
im Rahmen von betrieblicher Wei-
terbildung erlaubt ist, wiren weitere
ca. 500 Euro Wareneinsatz ohne ent-
sprechenden Umsatz von 5.000 Euro
erklirbar gewesen.

> Dem Unternehmer schwante, dass
ihm auch aus seiner GroBziigigkeit

beim Warenverbrauch jetzt ein Strick
gedreht wird. Dafiir, dass die Mit-
arbeiter offensichtlich das eine oder
andere ,mitgehen” lieBen, ist er jetzt
doppelt gestraft.

= Der Friseur konnte zwar die Listen-
preise im Priifungszeitraum rekons-
truieren, jedoch nicht, wie viel ,Son-
derpreise® der verschiedensten Art
oder Reklamationshehandlungen zu
weniger Umsatz fiithrten. Allein die
Mutter des Inhabers, die jede Wo-
che als ,Modell” zur Verfiigung steht,
miisste fast 2.000 Euro pro Jahr als
normale Kundin zahlen.

> Weil er bei der Inventur offensichtlich
geschlampt und getrickst hatte, konn-
te er auch nicht nachweisen, dass der
vom Priifer erfasste Einkauf hoher
war als der tatsiichliche Warenein-
satz. Er hatte auch aus ,Bilanzgriin-
den” nicht alle Kabinettware im Kel-
ler gezdhlt und auch nicht erfasst,
was liberaltert” entsorgt wurde.

Das ist noch lange nicht alles, aber es
wird jetzt schon deutlich, dass der Fri-
seurunternehmer in diesem Fall kaum
um eine saftige Steuernachzahlung
rumkommen wird, auch wenn er kei-
nen miiden Euro Umsatz schwarz ge-
macht hat. Bei den computergestiitz-
ten Umsatzverprobungen ist es noch
schwieriger, die Berechnungen der
Priifer zu widerlegen.

Die Priifer haben aus den beschrie-
benen und anderen Griinden iiberwie-
gend Erfolg mit ihrer computergestiitz-
ten Umsatzverprobung. Es ist damit zu
rechnen, dass diese oder eine dhnliche
Software irgendwann bundesweit ein-
gesetzt wird. Es trifft dann aber oft die
Falschen.

Wer zu diesem komplexen Thema mehr
wissen will, kann im Internet unter
www.marktluecke-verlag.de  nachle-
sen. Dort finden sich unter anderem die
Fragebogen der Steuerpriifer von Nie-
dersachsen.

45



